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En los primeros días de Marzo del 2020 la Organización Mundial de la Salud “OMS” declaró al Coronavirus

“COVID-19” como una pandemia, debido a esta situación la economía inicio un proceso de recesión global

debido a que los gobiernos tomaron medidas estrictas para contener y/o retrasar la propagación del virus,

entre las cuales están la suspensión temporal y/o la restricción en la mayoría de actividades, con

excepción de aquellas actividades que involucren la emergencia sanitaria, alimentaria y de ciertos sectores

necesarios.



• Asimismo, desencadenó una serie de restricciones que

limitó el flujo de bienes a nivel doméstico e internacional y

provocó cambios en los hábitos de consumo difícilmente

predecibles.

• Debido a ello, los inventarios de bienes ya sea productos

terminados, intermedios o materias primas en distintos

sectores se vieron afectados de diferentes maneras y

pasaron a ser muy volátiles.
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Efectos de las decisiones tomadas a nivel mundial  
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• En la producción – el cierre temporal de las operaciones de manufactura de la mayoría de sectores

(excepto salud y alimentos) tanto en el sector de materias primas y productos terminados; ocasionó

una caída en las exportaciones de la mayoría de sectores económicos.

• En la cadena de suministro – el sector manufacturero que depende de materias primas, al igual que

las empresas que dependen de bienes intermedios para para la producción también mostraron

problemas en su cadena de abastecimiento.



Valuación de inventarios    
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La Norma Internacional de Contabilidad 2: Inventarios:

• Establece que la medición del valor de inventarios se realiza comparando el valor más bajo entre su

costo y el valor neto de realización (VNR), de este último su cálculo se basa en el precio estimado de

venta menos los costos estimados para terminar su producción y llevar a cabo la venta.



Valuación de inventarios    
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COSTO

Se medirán 

al menor

entre 

Valor neto

Realizable 



Valuación de inventarios  
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• Bajo la actual coyuntura, el precio estimado de venta será afectado hacia su baja generando un

probable ajuste debido a los cambios en la demanda interna, las prioridades de consumo o la alta

volatilidad en el precio de productos básicos (commodities); por ejemplo, es conocida la disminución del

precio del petróleo a niveles mínimos históricos y debe considerarse que de este derivan muchos

productos como combustibles, químicos y otros que también son afectados.



• Adicionalmente, otro costo estimado, tal como, el

costo de almacenamiento puede aumentar debido

al detenimiento de operaciones, bajos niveles de

rotación por disminución de la demanda y otros.

• Finalmente, es importante mencionar que, ante el

cierre de una línea de producción, los costos fijos

que ya no son imputados al costo del inventario,

deben afectar directamente a los resultados del

periodo.

Valuación de inventarios 
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Valuación de inventarios - Disminución de Valor  
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Se debe disminuir el valor de los inventarios hasta el valor neto de realización cuando:

• Los inventarios estén dañados;

• Los inventarios se han vuelto parcial o totalmente obsoletos;

• El precio de mercado (venta) ha caído;

• Los costos estimados para la terminación o venta del inventario aumentó; y/o

• Se evidencia una menor rotación de inventarios. 



Valuación de inventarios - Ejemplo 1    
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• La empresa ABC S.A. vende espumas importadas. Debido al cese de operaciones ocasionado

por la pandemia, los costos de importación se incrementaron generando que el costo del

inventario sea superior al valor neto de realización para el caso de la Espuma 2. (Ver cuadro

siguiente diapositiva)



Valuación de inventarios - Ejemplo 1 
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                                                 ANALISIS DE VNR PRODUCTO   TERMINADO 

Precio de Costo de 

Costo Costo venta venta VNR VNR Ajuste Ajuste 

Descripción Unidad Unitario Total unitario unitario unitario Total Unitario Total 

Espuma 1 800 125 100,000 181,250 25,000 156,250 125,000

Espuma 2 1,000 150 150,000 150,000 28,500 114,000 114,000 36,000 36,000

Espuma 3 6,500 45 292,500 292,500 12,450 49,500 323,700



Valuación de inventarios - Ejemplo 1 
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• Pérdida por deterioro de productos terminados   

• Producto terminado

• Reconocimiento del deterioro producto terminado 

Asiento Contable :                            DEBE                                 HABER

S/                                          S/

36,000                                  36,000



Capacidad ociosa de inventarios o subactividad:

Valuación de inventarios - Ejemplo 2 
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• Se sabe que la Compañía ABC aplica el costo estándar. Para el mes de junio 2020, su capacidad

normal de producción es de 33,000 unidades. A fines de este mes se presentaron los siguientes cifras

respecto a los costos de producción.

Concepto Unidades Costo de producción Valor S/ 

Capacidad 22,500 Consumo de materia prima 350,000

real mano de obra variable 190,000

Capacidad 33,000 Costos indirectos variables 130,000

normal Costos indirectos  fijos 280,000



Valuación de inventarios - Ejemplo 2   
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• Nivel de subactividad o sobre actividad: 68%

• Costos indirectos fijos: 190,909

• Valor a reconocer como gasto: 89,091

Asiento:                                   DEBE                       HABER 

S/                                S/

Costo de producción            280,000                       280,000

Banco                                                                                                             

Inventario                              190,909

Costo de venta                        89,091

Costo de producción                                                 280,000                                             



Revelaciones  
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• Las revelaciones del inventario incluyendo las bases de medición utilizada, ayuda a los usuarios al

entendimiento de como las transacciones, eventos y condiciones son reflejados en los estados

financieros.

• Como mínimo, las entidades deben revelar el importe de cualquier rebaja del valor de los inventarios

que es ha reconocido como gasto del periodo, así como cualquier reversión en la rebajas de valores

anteriores, en los estados financieros anuales y de ser significativo en los estados financieros

intermedios.



Conclusiones 
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• Muchas empresas se encuentran con excesos de stocks a quienes les costara un gran esfuerzo dar

salida y deberán aplicar soluciones tales como reduciendo sus precios o promoviendo con diferentes

medidas comerciales la mejora de su rotación para dar salida. Luego de ello, les quedara solo el camino

que reducir el valor de las existencias hasta su valor neto de realizable, creando una reserva para

pérdidas por deterioro de existencias.

• La reducción de demanda ha llevado a las empresas a rebajar sus inventarios al Valor Neto Realizable y

determinar que el mismo podría requerir del uso de juicios significativos.

• Las empresas deberán considerar cuidadosamente si las revelaciones adicionales son necesarias para

ayudar a los usuarios de los estados financieros a entender el impacto de la pandemia en los

inventarios.
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