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«  Esta norma establece las pautas que aplicara una entidad para presentar informacion util a los usuarios
de los estados financieros sobre la naturaleza, importe, calendario e incertidumbre de los ingresos de
actividades ordinarias y flujos de efectivo que surgen de un contrato de un cliente.
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Una entidad aplicara esta norma a todos los contratos con clientes excepto en los siguientes casos:
Arrendamientos NIIF 16.

«  Contratos de seguros NIIF 17.

* Instrumentos financieros y otros derechos u obligaciones contractuales dentro del alcance de la NIIF 9,
10, 11, asi como NIC 27 y 28.
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* NIC 11 Contratos de construccion.

 NIC 18 Ingresos actividades ordinarias.

CINIIF 13 Programa de fidelizacion clientes.

*  CINIIF 15 Acuerdos para la construccion de inmuebles

«  CINIIF 18 Transferencias de activos procedentes de clientes
«  SIC 31 Ingresos Permutas de servicios de Publicidad.
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Nuevo Modelo para ingresos

PKF

1 IDENTIFICAR
ELCONTRATO

2 IDENTIFICAR
LAS OBLIGACIONES DE
DESEMPENO EN EL
CONTRATO

DETERMINAR
EL PRECIO DE LA

TRANSACCION
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ASIGNAR

EL PRECIO DE LA TRANSACCION
ENTRE LAS OBLIGACIONES DE
DESEMPENO DEL CONTRATO

IDENTIFICAR
LAS OBLIGACIONES DE
DESEMPENO EN ELCONTRATO
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|dentificacion del Contrato

Se debe cumplir los siguientes criterios al comienzo del contrato:

«  Las partes hayan aprobado el contrato (escrito u oral).
«  Se puede identificar los derechos de cada parte.

*  Se puede identificar las condiciones de pago.

«  El contrato tiene sustancia comercial.

«  Es probable que cobre la contra prestacion a la que tiene derecho a cambio de los bienes o servicios que
transferira al cliente.
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Al comienzo del contrato, una entidad evaluara los bienes y servicios comprometidos e identificara como una
obligacion de desempefio cada compromiso de transferir al cliente, que pueden ser:

*  Bien o servicio.

* Una serie de bienes y servicios diferentes que se ofrecen combinados.
*  Venta de bienes producidos por una entidad.

 Reventa de bienes comprados por una entidad.

 Reventa de derechos adquiridos por una entidad.

«  Construccion, fabricacion o desarrollo de un activo.

«  Concesion de licencias.

«  Concesion de opcion de comprar bienes.
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« La Compaiiia ABC vende una lavadora por US$ 1,000
*  Estatiene una garantia de 12 meses.

«  También ofrecen los siguientes regalos: i) Una garantia extendida de 2 anos contra defectos de
fabrica, 1i) Servicio gratuito y mantenimiento durante 3 afnos, iii) 1kg detergente cada mes durante 18
meses Y iv) un cupon de descuento del 50% en su siguiente compra en la tienda en los préoximos 6
meses hasta US$ 100

Conclusion: Todas estas obligaciones de desempefio frente a los cliente deben reconocerse por separado.
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 El precio de la transaccion es la cantidad de contraprestacion que la entidad espera tener derecho a
cambio de transferir bienes / servicios.

* Una entidad considerara los términos del contrato para determinar el precio de la transaccion.
«  Contraprestacion variable.

«  Existencia de financiacion.

- Contraprestacion por pagos al cliente.
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Determinar el precio de transaccion — Contraprestacion Variable

Una entidad debera estimar un importe de contraprestacion variable utilizando algunos de los siguientes
metodos:

I.  El valor esperado: la empresa debe considerar la suma de probabilidades ponderados para un rango
posible de importes

« El método es apropiado cuando la entidad tiene un gran numero de contratos con similares
caracteristicas.

ii.  Elimporte mas probable: se considera el importe con mayor probabilidad de ocurrencia
«  Metodo apropiado para contrato diferenciados.

« Cabe senalar, que al final de cada periodo, la entidad, de acuerdo al método utilizado, ajustara la
contraprestacion variable dadas las nuevas condiciones existentes.
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Contraprestacion Variable - Ejemplo

 La empresa XYZ firma un contrato para construir una plataforma petrolera por US$ 100,000
- Sila plataforma petrolera no se completa a tiempo, habra una multa de US$ 20,000

« La empresa ha construido plataformas petroleras similares antes y hay una probabilidad del 90% de
gue la plataforma petrolifera se complete a tiempo.

Pregunta: Cual es el precio de la transaccion?
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Contraprestacion Variable - Ejemplo

Solo dos posibles respuestas:

i US$ 100,000 si se completa a tiempo
ii.  US$ 80,000 sino se completa atiempo

Conclusion: el método de importe mas probable predice mejor la cantidad de contraprestacion, que para
este caso es de US$ 100,000.
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Asignacion del precio de la transaccion a las obligaciones de desempefio

- Una entidad determinara, al comienzo del contrato, el precio de venta independiente del bien o
servicio que subyace en cada obligacion de desempefio del contrato y asignara el precio de la
transaccion en proporcion a dicho precios de venta independientes.
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- Contrato para la venta del nuevo auto y un contrato de servicio de mantenimiento de 3 afnos por
US$ 26,000

«  Se sabe que el precio del automovil es de US$ 24,000 y el servicio de mantenimiento es de
US$ 3,000
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Asignar el precio de transaccion - Ejemplo

Precio de Relacion precio Asignar el precio
venta Auto de venta de la Transaccion
Auto US$ 24,000 88.90% UsS$ 23,111
(US$24,000 /27,000 ) (USS$ 27,000x 88.9 % )
Contrato
de us$ 3,000 11.10% US$ 2,889
servicio (US$3,000/USS$ 27,000) (27,000 x 11.1 % )

Total USS 27,000 USS 26,000
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Reconocimiento

* Una entidad reconocera los ingresos de actividades ordinarias cuando satisfaga una obligacion de
desempefio mediante la transferencia de los bienes y servicios comprometidos (es decir uno o varios

activos) al cliente.

 Una entidad transfiere cuando (o a medida) el cliente obtenga el control de este activo.

-  Satisfaccion de la obligacion desempefio a lo largo del tiempo.
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Presentacion

En Estado de Situacion Financiera:

 Los activos contractuales y los pasivos contractuales con los clientes se presentan por separado, es
decir no se muestran netos.

* Los derechos incondicionales a la contraprestacion se presentan por separado.
 Los derechos incondicionales a la contra prestacion se presentan como un credito.

En Estado de Ganancias y perdidas:

 Las partidas (ingresos y deterioro) se presentan separadamente de acuerdo con los requerimientos
de la NIC 1: “ Presentacion de Estados Financieros” .
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En especifico, la NIIF 15 requiere que una entidad proporcione informacion sobre:

«  Contratos con clientes.

Desagregacion de los ingresos.

*  Activos contractuales Yy obligaciones contractuales.
«  Obligaciones de desempefio.

* Uso de expedientes practico.

«  Componente de financiamiento.

«  Costos del contrato.

« Juicios significativos.
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Una entidad aplicara esta norma utilizando uno de los siguientes métodos:

De forma retroactiva a cada periodo de presentacion de acuerdo con la NIC 8
*  Retroactivamente con el efecto acumulado de la aplicacion de esta Norma.
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Conclusion

«  Esta norma afectara la medicion, el reconocimiento y la presentacion de los ingresos de una entidad,

por lo tanto su implementacion debe considerar tanto los efectos de la misma sobre la informacion
financiera, como el negocio de la entidad.

Para la adecuacién de la NIIF15 la entidad debera:

« Analizar los contratos existentes con los clientes.

*  Moadificar politicas contables, procesos y controles de ingresos.

« Identificar las obligaciones desempeio establecidas en cada contrato.
* ldentificar los cambios en los sistemas de informacion.

«  Determinar los impactos cuantitativos que se originan del analisis.
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